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,Parallelen zum Mobilfunk“

Durch die Mengeneffekte kann Full-Service-Leasing auch fiir kleine Fuhrparks attraktiv sein,
glaubt Peter Hellwich, Inhaber der PHS Fuhrpark- und Logistikberatung in Germering.
Bei der kiinftigen Entwicklung des Leasing-Geschiifts sieht er Parallelen zur Mobilfunkbranche.

Hellwich: Das Finanzierungs-Leasing
ist nicht mehr per se die glnstigste
Anschaffungsmaglichkeit. Die Korper-
schaftsteuer ist gesunken, daher lohnt
sich Leasing aus steuerlichen Aspekten
kaum noch. Aber es lohnt sich trotzdem,
wenn man Konditionen und Services be-
ricksichtigt, die damit verbunden sind.
Mitunter werden Zinssatz oder Restwert
vom Hersteller gestitzt. Auch kénnen
sich Unternehmen durch Full-Service-
Leasing gegen kinftige Preisturbulenzen
absichern.

Hellwich: Sehr attraktiv ist es, seine
Transporter gegen steigende Reifen-
preise abzusichern, indem das Reifen-
management in die Leasing-Rate inte-
griert wird. Und wer mit seiner Flotte
sehr viele Olwechsel hat, kann sich mit
den Modulen Wartung und Verschleid
auch gegen Olpreissteigerungen absi-
chern.

Hellwich: Mittlere und kleinere Firmen
profitieren von den enormen Mengenef-
fekten, die Leasing-Gesellschaften reali-
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sieren. Ein Leasing-Geber, der iber 100.000
Reifen verhandelt, kann andere Einkaufs-
preise realisieren als in kleiner Fuhrparkbe-
treiber mit einem Bedarf von 100 Reifen.
Interessant ist Full-Service-Leasing auch,
wenn ein GroBteil der Flotte gleichzeitig
umgestellt werden soll und man die Quali-
tat der neuen Fahrzeuge nicht einschétzen
kann. Mit einem Full-Service-Leasing kann
man Erfahrungen mit den neuen Fahrzeu-
gen sammeln und anschlieBend das War-
tungs- und Reparaturrisiko gegebenenfalls
auch wieder selbst tragen.

Hellwich: Die Gruppenfreistellungsverord-
nung GVO besagt, dass Firmen mit ihren
Fahrzeugen auch freie Werkstatten aufsu-
chen kénnen, ohne den Gewahrleistungs-
oder Garantieanspruch zu verlieren. Der
Trend zum Full-Servie-Leasing ist damit
zunachst eine klare Gegenbewegung zur
GV0. Je mehr Wahlméglichkeiten Kunden
haben, desto starker versuchen die Anbie-
ter, sie an sich zu binden. Das funktioniert
Uber inkludierte Zusatzservices sehr gut.
Aber jeder Service und jede Absicherung
hat ihren Preis. Das muss man individuell
mit spitzem Bleistift nachrechnen. AuRer-
dem muss bedacht werden, dass fixe Fahr-
zeugkosten zwar Planungssicherheit brin-
gen. Aber wenn Auftrége ausbleiben oder

ProFirma PROFESSIONAL

die geplante Auslastung des Fuhrparks
nicht erreicht wird, hat der Unternehmer
keine Stellschrauben mehr, um die Kos-
ten zu senken.

Hellwich: Es gibt Parallelen zum Mobil-
funk. Beim Handy konnte man friher
zwischen drei Providern und zwei Tarifen
wdhlen. Mittlerweile gibt es Dutzende
Anbieter mit diversen Flatrates. Diese
Entwicklung wird auch im Leasing-Be-
reich immer starker Einzug halten. In
letzter Konsequenz wird der Kunde nicht
mehr ein Leasing-Gut kaufen, sondern
Mobilitat. Der Kunde wird auswéhlen
konnen, welches Auto in welcher Quali-
tat er fir welchen Zeitraum nutzen méch-
te - und zwar unabhdngig davon, ob er
einen Neu- oder einen Gebrauchtwagen
wiinscht. Das einzig Wichtige wird die
Mobilitét sein, die dahinter steckt. @

Einen kostenlosen Fachbeitrag zum Thema aus dem Angebot von
ProFirma Professional finden Sie auf www.profirma.de

Fuhrpark-Controlling. Der Fachbeitrag erldutert thnen, wie Sie Trans-
portleistungen zu minimalen Kosten realisieren.
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